I.V.A. : (Impuesto al valor agregado)

 Es un impuesto que se aplica sobre las ventas y servicios. Este corresponde al 18% del valor del producto en el caso de una venta y al 10% del valor en el caso de un servicio.


  La recaudación del I.V.A., beneficia al FISCO.


  El I.V.A. tiene como objetivo, gravar el valor que añade al precio de venta de un determinado bien o servicio a cada uno de los agentes económicos que participan en el proceso de producción, distribución y comercialización de un bien.


  Con esto se evita que se aplique un impuesto a cada parte del proceso que se realiza y se elimina el efecto “cascada”.


  Económicamente hablando podemos decir que el I.V.A. afecta principalmente al consumidor final, ya que este se va aplicando en la materia prima, a otros insumos, etc. y al elaborar el producto se suman todos estos valores, por lo que el producto terminado adquiere otro valor y con otro I.V.A. diferente al de las materias primas.


  La aplicación del I.V.A. no presenta dificultades, pero si exige estrictez en su aplicación para asegurar resguardo al interés fiscal, ya que su inobservancia se encuentra sancionada por la ley.


  Para determinar el valor que agrega cada uno de los que intervienen en la producción y circulación de un producto, se puede recurrir a 2 métodos:

· Método de Sustracción: Este método cuantifica la diferencia de las ventas y las compras realizadas por las empresas involucradas en la producción y distribución del producto.

· Método de Adición: En él, la empresa suma todos los factores que agregó en la etapa que a ella le correspondió (Materia prima, mano de obra, utilidad, etc.).

El método de sustracción se determina sobre 2 bases:

a) “Base Efectiva Real”: Se calcula la diferencia entre el valor de la producción y el valor de los insumos que se incorporan en ella.

b) “Base Financiera”: Se calcula la diferencia entre las ventas y las compras realizadas en un mismo periodo.

En Chile se determina el método de sustracción. Su elección implica el agregar el I.V.A. al precio de venta de bienes o servicios, evitando el efecto cascada.

Se determina el valor usando la base financiera, que presenta las siguientes ventajas:

· Fácil Manejo Administrativo: Ya no requiere de manejo por medio de inventarios.

· Control de la Evasión: Ya que crea una oposición de intereses entre compradores y vendedores.

Para determinar el impuesto a pagar, se presentan 2 opciones:

1) “Base Contra Base”: La tasa de impuesto se aplica a la diferencia entre las ventas y compras del periodo.

2) “Impuesto Contra Impuesto”: El impuesto a pagar se determina por la diferencia entre el impuesto recargado en las ventas de un periodo (Débito Fiscal) y el impuesto soportado por la empresa en las adquisiciones del mismo periodo (Crédito Fiscal).

En nuestro país se eligió el sistema de “Impuesto Contra Impuesto” por:

· Permite conocer el monto exacto del I.V.A. pagado por las compras, hecho que es fundamental para que el FISCO devuelva el impuesto pagado por las exportaciones.

· Permite que el comprador exija la factura de sus proveedores para que pueda recuperar el I.V.A. que le fue recargado.

Características del Débito Fiscal:


Como ya se había concluido anteriormente, el I.V.A. chileno se calcula restando el débito fiscal y el crédito fiscal.

Criterios para la base del Débito Fiscal:

· Cálculo del impuesto por fuera: El valor agregado de una operación no incluye impuesto generado de la misma.
· Cálculo del impuesto por dentro: El impuesto forma parte del valor agregado.

En Chile se prefiere el cálculo del impuesto por fuera, ya que permite determinar el impuesto en cada etapa del producto.

Características del Crédito Fiscal

A) Los insumos y otros componentes que dan derecho al crédito fiscal se clasifican en:

A-1) Deducciones Físicas: Compromete a los elementos que forman parte del bien.

A-2) Deducciones Financieras: Comprende a la parte de insumos que no se incorporan al bien.

B) Tenemos el pto. de vista del impuesto que se pagó por los bienes de capital que intervienen en la elaboración del producto.

Según esto se pueden distinguir tres tipos de I.V.A. 

B-1)  Impuesto Tipo Producto: no acepta el I.V.A. que pagó al adquirir bienes de capital, porque los considera bienes de uso final. Por ello grava dos veces al bien de capital.

1- En el momento de  la compra.

2-  Cuando lo va depreciando.
B-2) Impuesto Tipo Ingreso: Permite deducción del impuesto pagado en compras de bienes de capital, pero en proporción a la cuota de depreciación (a largo plazo)

B-3) Impuesto Tipo Consumo: Clasifica los bienes de capital como bienes intermedios, por lo tanto acepta la deducción del I.V.A. pagado en la adquisición en el periodo en el que se produce la compra.

En chile se eligió el I.V.A. tipo "consumo" porque presenta las siguientes ventajas.

a)  Exime el I.V.A. del bien de capital, ya que este es devuelto al comprador en       el mismo periodo de adquisición del bien.

b) Hace posible que las empresas puedan deducir el I.V.A. soportado por ella en todos los insumos.

c) Recae una sola vez en el precio final del bien, evitando el efecto cascada.

d)  Presenta simplicidad en la administración, ya que detalla las compras y ventas en un libro dedicado a ello.

